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Generali: Pandemi
Mereda, Prospek Bisnis
Asuransi Jiwa Positif

‘ JAKARTA — PT Asuransi Jiwa

| Generali Indonesia menilai situasi
pandemi Covid-19 mulai terken-
dali, sehingga klaim atas asuransi
kesehatan dan asuransi meninggal
dunia kini relatif menunjukkan
penurunan.

“Prospek ke depan sangat
menarik, harapan kita tahun 2022
nanti sudah kembali. Namun
demikian, nasabah juga sudah
terbiasa dengan digital. Malka kita
harus terbiasa dengan dua proses
vakni secara gffline dan online.

2 o Apalagi minat untuk berasuransi
Edy Tuhirman itu tumbuh, baik asuransi fiwa
maupun asuransi umum. Kami sa-
ngat optimis akan prospek industri
ini,” kata Direktur Utama Asuransi Jiwa Generali Indonesia Edy Tuhir-
man pada diskusi virtual dengan tema Kebangkitan Sektor Keuangan
di acara Beritasatu Economic Outlook 2022, Senin (22/11).

Edy Tuhirman menyampaikan, pihaknya bergerak cepat untuk
memastikan pelayanan bisa tetap dilakukan meskipun aktivitas
dibatasi oleh pandemi. Hal pertama yang dilakukan adalah memas-
tikan para karvawan aman dan sehat untuk mempercepat proses
digitalisasi secara end-to-end. “Meski sedikit merepotkan tapi harus
diselesaikan para karyawan di rumah. Seluruh pelayanan saat pan-
demi dilakukan dari rumah. Perusahaan akhirnya bisa melakukan
itu secara menyeluruh,” kata dia.

Generali Indonesia hanya me| ki satu cabang yakni di Jakarta
sehingga proses bisnis harus bisa dilakukan secara digital agar
mampu melayani seluruh wilayah di Indonesia. Agen Generali In-
donesia misalnya, kini turut dibekali aplikasi untuk menjual produk
asuransi secara digital. Dari sisi nasabah pun demikian, tersedia
aplikasi untuk membeli asuransi secara digital.

“Diengan begitu, pembayaran premi, perubahan polis, sampai
klaim bisa dilakukan melalui aplikasi sobile. Kita juga masuk ke seg-
men milenial melalui dua aplikasi. Pertama, aplikasi wakaf untuk ber-
bagi dan disambut baik. Ada nasabah milenial yang ingin membeli
asuransi langsung secara mandiri juga bisa melalui platform digital.
Kita siapkan berbagai kanal untuk memastikan semua kebutuhan
terpenuhi, baik dari sisi nasabah atau dari i

Generali Indonesia, lanjut dia, telah me:
Leo untuk nasabah melakukan konsultasi medis. Melihat saat ini
masih ada sebagian nasabah yang enggan untuk pergi ke rumah
sakit memeriksa kesehatannya. Aplikasi itupun memungkinkan un-
tuk nasabah menerima obat sampai ke rumah. Berikutnya, aktivitas
seminar kesehatan yang sebelumnya masif dilakukan secara offline
kini dilakukan secara online.

Dari sisi investasi, Edy memaparkan tiga keluhan pada investasi
di unit link yaitu informasi dan pengetahun, waktu untuk monitor,
dan disiplin tanpa emotional invelvement. Dari tiga permasalahan itu,
Generali Indonesia pun menghadirkan robot investasi untuk. Sejak
layanan itu diperkenalkan, pada tahun lalu perusahaan membukukan
profit terbaik sejak dilahirkan 13 tahun lalu, dengan risk based capital
(RBC) sebesar 475%.

Sementara itu, Edy Tuhirman yvang juga ketua bidang R&D, pe-
laporan dan TT Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJT) menjelaskan,
premi bruto (gross written premiun/ GWP) asuransi jiwa tumbuh 17%
secara tahunan (vear on year/yoy) menjadi Rp 149,41 triliun pada
kuartal III-2021. Peningkatan utamanya disckong dari premi bisnis
baru (new business premivwm/NBP).

Data AAJL premi bruto asuransi jiwa sempat susut sebesar 7%
(voy) di kuartal HI-2020 dari Rp 143,7 triliun menjadi Rp 133,99
triliun. Nilai itu kemudian berbalik tumbuh 17% (voy) menjadi Rp
14941 triliun pada kuartal III-2021.

Perbaikan itu ditopang dari perolehan premi bisnis baru juga
berbalik tumbuh positif setelah sempat turun 11% (yoy) pada kuartal
I1-2020, dari Rp 89,98 triliun menjadi Rp 80,12 triliun. Sedangkan
pada kuartal ITI-2021 premi bisnis baru melesat 18% (voy) menjadi
Rp 94,26 triliun. (pri)
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RoboARMS Tetap Menjadi

Andalan Generali

CEOGeperali Indonesia, Edy Tubirman, mengunghapkan
dalam kondisi pasar yang sangat fluktnatif terlebih saat
pandemi Covid-10, penting bagh nasabah disiplin mengecek
portofolic unbzk mengetahw nilai investasi sekalinas
memgubaly alokasinga, Tetapl kavena kezibukan masabah
membuat unitlink kurang mendapat perhatian.

“Dam,  Generall  memabamd, akhimya  kami
menghadirkan RoboARMS. Hingga 30 September 20m,
ada 07 persen Kinega porsi investasi nasabah yang
menggunakan RohoARMS dapat &i atas THSGE, hahkan ada
diantaranya mencapal 44 persen G atag THSG," unghap Edy
Tuhirman dalam diskusi secara daring bertema ‘Unirlink:
Melihat dengan Perspekn) Berbeda’, 15 Oldober 201,

Fetua Dewvan Pengums Asosiasi Asuransi fiwa Iidosesia
(AAIT), Budi Tampubalon, menyampaikan bahwa di tengah
beberpa fsn yang mengermoka terkait industel asugansi
kalau dicermati pertumbuhan asurans jiwa semester [ /2021
dibanding semester /2020 ada pestingkatan dan vang naik
sirnifikan kanal banamssurance. & Wiek
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Sebagal asuransi ultrafieksibel pertama di Indonesia, Flex Life memiliki
beberapa keunggulan. Dengan asuransi inj, sandwich generation dapat
menentukan perlindungan jiwa hingga Rp 5 miliar tanpa perlu melakukan
medical check-up.

Baca juga: Menilik Pentingnya Asuransi Bagi Generasi Sandwich

Selain itu, nasabah bebas mengubah besaran uang pertanggungan, masa
pert. frekuensi premi, dan

lainnya sesual kebutuhan seifing perubanan tahapan kehidupan. Perubanan
tersebut bisa dilakukan secara online.

“Tak hanya ity, polis auto renew secara otomatis diperpanjang setiap tahun
Nasabah tidak perlu repot mendaftar ulang tanpa perlu menjawab pertanyaan
terkait kesehatan,” tutur Windawati.

Ia menambahkan, asuransi Flexi Life juga bisa dibeli secara online dengan
jaminan harga terbaik. Seluruh premi yang dibayar pun dapat dioptimalkan
untuk manfaat perlindungan. Proses klaim juga 100 persen dilakukan secara
online.

Dengan Flexi Life, lanjut Windawati, generasi sandwich bisa mempersiapkan
dana untuk orang terkasih apabila terjadi risiko meninggal dunia.

Bacajuga: Tips Mengatur Keuangan untuk Generasi Sandwich, “Naik di Sini
Tekan di Sana”

Flexi Life ikan 100 persen uang per kepada penerima
manfaat yang tercantum pada polis jika orang yang diasuransikan atau
tertanggung meninggal dunia karena sakit ataupun kecelakaan

Adapun lama masa pertanggungan mulai dari 1 tahun atau sampai usia 85
tahun. Masa pembayaran premi akan mengikuti masa pertanggungan

“Frekuensi pembayaran premi bisa dipilih secara tahunan, semesteran,
Kuartalan, ataupun bulanan, papamya.

Untuk mengetahui informasi leoin lengkap terkait produk Astra Life, kunjungi
ilovelife.co.id dan follow Instagram @astralifeid untuk berbagai tips menarik
lainnya.

Baca juga: Generasi Sandwich, 4 Alokasi Keuangan Ini Perlu Kamu Perhatikan

Selama kampanye fersebut berlangsung, rangkaian kegiatan dalam bentuk
webina, falk show, serta konten edukatif lainnya dihadirkan melalui akun
Instagram dan Twitter Astra Life.

Informasi lebih lanjut mengenai kampanye #BetterSandwichGen, silakan klik
tautan berikut.

4. Komunikasi dengan dan

Setelah mengetahui kondisi dan strategi perencanaan keuangan,
komunikasikan hal tersebut dengan pasangan dan anggota keluarga. Jangan
ragu pula untuk mengajak pasangan menyusun rencana bersama.

Selain itu, kamu juga perlu membangun komunikasi dengan orangtua. Beri
pengertian tentang kemampuan finansialmu agar orangtua lebih memahami.

Baca juga: Ingin Lepas dari Jebakan Generasi Sandwich, Simak Tips Ini

Pola kemunikasi yang baik akan meminimalisasi konflik. Hubungan suami istri
dan orangtua dapat semakin kuat. Hal ini akan berdampak pada kesehatan
mental kamu. Dengan demikian, kamu dapat menjadi generasi sanawich yang
lebih baik.
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Skema Asuransi
atau Tabungan

MENYIAPKAN dana pendidikan tersedia
berbagai macam skema. Skema pertama
bisa menggunakan asuransi pendidikan
dengan membayar secara cicilan untuk
kurun waktu tertentu sehingga pas wak-
tu akan digunakan, dana tersebut bisa
diambil untuk membayar keperiuan kuli-
ah anak-anak. Skema ini menggunakan
lembaga asuransi yang memiliki berba-
gai produk.

Skema kedua adalah tabungan pendidik-
an melalui lembaga keuangan bank. Ber-
bagai bank baik dengan sistem konvensi-
onal maupun syariah menawarkan sistem
tabungan yang bersifat tetap untuk dana
pendidikan anak yang pada kurun waktu
tertentu akan bisa diambil sesuai kontrak-
nya. Sistem ini bahkan dilengkapi dengan
sistem asuransi
Jjiwa bagi nasa-
bahnya.

Sedangkan J ANALYSIS
skema yang
ketiga misal-
nya dengan sis-
tem tabungan
emas pada ber-
bagai lembaga
keuangan, baik
bank maupun
pegadaian yang
tujuannya tidak
khusus untuk
pendidikan, na-
mun tujuan ta-
bungan bersifat
umum dengan
tujuan pribadi

untuk keperlu- ISTIMEWA

an pendidikan

anak-anak. PROF DR M HANDRY
Skema ini un- IMANSYAH

tuk menjaga ni- Guru besar FEB ULM

lai mata uang

yang cenderung merosot karena inflasi se-
hingga dengan skema ini nilai tabungan
emas ini nilainya relatif aman.

Skema keempat melalui menyimpan
uang melalui investasi saham atau rek-
sadana. Kedua jenis investasi ini meru-
pakan sarana menjagai nilai uang. Ka-
rena dalam jangka panjang, investasi
dalam bentuk aset finansial seperti sa-
ham dan reksadana dalam jangka pan-
jang akan naik jauh lebih tinggi diban-
ding tabungan.

Mamun, mesti dimonitor terus, karena
untuk produk reksadana, kadang-kadang
setelah periode tahun tertentu akan digan-
ti dengan produk yang lain.

Jadi nasabah tinggal mengorversinya de-
ngan produk lainnya dan nilai yang kita mi-
liki sudah meningkat terus.

Jadi secara umum, dana persiapan pen-
didikan anak di masa depan dapat dilaku-
kan dengan berbagai skema.

Dan perlu diketahui bahwa setiap ske-
ma memiliki kelebihan dan kekurangan-
nya. Karena sebagaimana sifat tabungan
jangka panjang adalah merupakan inves-
tasi yang tentunya ada risiko. Karena itu,
orang tua hendaknya memahami bahwa
setiap pilihan yang ingin dipilin sudah di-
mengerti dan dipahami manfaat dan risiko
tiap pilihan. Dan sebaiknya berkonsultasi
dan meminta informasi dari berbagai sum-
ber atau cerusahaan yang menawarkan or-
oduknya sebelum memutuskan dari tiap
skema sehingga terhindar dari risiko yang
besar. (lis)
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PT AXA Firancial Indanesia

Miharika Yadav
Dari Rugi Menjadi Untung

T AXA

Financial
Indonesia — (AFT)
mencatat  kinega
keuangan yang
knat sepanjang
tahun 2020 yang
penub  tantangan.
Dalam kajlan
Lembaga Riset
Media Asuransi Indonesia (LEMA),
i tengah pandemi Covid-1o yang
terjadi di Indonesia, perseroan mampa
membukukan perbaikan kinerja laba
bersibi setelah pajak yakni darl rugi
Rp3,78 miliar di tahun 2019 menjadi
laba Rpy1,82 miliar di tabun zoeo,

Walmopun  pendapatan  premi
lurun 4,74 persen dibandingkan tabun
sehelumnya, kinerja kenangan AXA
Financial tetap bagus karena di saat
hersamaan jumlkah beban klaim dan
manfaal dibayar turon hingga 33,94
persen. Di tahun 2o20, pendapatan
remi  persercan  tercatat  sebesar
Bp1,31 trliun, twrun  dibandingkan
tabmn 2019 vang sehesar B, a7 trilion.
Sedangkan beban klaim dan manfaat
dibayar, trun dari RpaGo.a2 triliun o
tahun 2019 menjadi Rps74.50 di tabun
20020,

i tengah kondisi perekonomian
vang  terpuruk akibat | pandemi
Covid-10, AXA Financial [ndonesia
membakukan total pendapatan sebesar
Ep1,36 tdliun di tabun zozo, DI sisi
lain, total beban perserpan di tahun
yvang sama tercatat sebesar Rpa,zs
triiun. Hal ini membuat persercan
tetap membukukan laba di tahun laho,

“Kinerja positil tersebut terutama
didukung oleh keberhasilan perusahaan
dalam mengelola biaya operasional vang
lehih efisien dan optimal sejalan dengan
adaptasi  perosahaan  dalam  situasi
pandemi  Cowid-1g,"  jelas  Presiden
Direktur  ANA  Financial Indonesia,
Miharika Yadav, Med 2021

Berkat kemampuan menjaga kinerja
kevangan yangbagus di tabun 2o00, AXA
Financial Indonesia dipuinskan Dewan
Jud Jrsuraree Award 2021 menjadi
zalah satn Best Insurance 2001 Media
Asurertst, untuk kelompok asuransi jiwa
dengan ekumitas Rpsoo miliar hingga
Rpa.2s triliun. 8 5. Edi Santosa
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FT Asuranst Alllanz Life Indonesia

Dawvid Molan

Kinerja 2020 Tetap Terjaga
T Asuransi
Alliane Life

Indonesia (Allianz
Life  Tnwlomesia)
MAMpU  MEmper-
tahankan  kelber-
; adaanmya  dalam
4 daftar Besr  Life
Insurance a0z
untuk  kelompok
ekvitas Rpy triliom ke atas vamg
diadakan cleh Medio Asierans:. Dampak
pandemi  Covid-10  mempenganibi
hasil kinerja perusahaan asuransi jhea
asal Jerman ini, sehingga mengnbah
posisinya dalam kelompok tersebul

Eajian dilakmkan oleh Lembaga
Riset Media Asuransi (LEMA) yang
ada oi bawah nangan Medio Asurarest
dengan berdasarkan laporan kevangan
publikasi pernszhaan per Desember
2030, Untuk  penentuan akhic
perusahaan asurans yang masuk dalam
tiga teratas dalam kelompok tersebut
merupakan hasil keputusan Dewan Jurd
Bast Insurance 2021,

N sepanjang 2020  peCSECOAR
herhasil mencetak pertumbuhan laba
bersil sesudah pajak sebesar 15006
persen, dan pencapaian tahun 2019
sobesar Bpl,18 triliun menjadi Rpasy
triliun pada oooo, Eknitasnya tercatat
natk 8,59 persen dari Bpo,s1 trilion
di 201y meningkat menjadi Rp7,og
Lrilive i akhir zozo,

Perusahaan berhasil membuknkan
pertumbuhan  premi neto sebesar
2800 persen, dad perolehan tabun
o0 sebesar Rpaz, 47 trilinn meninglkat
mvestfadi Bpas,ob trilion pada 2ozo. Di
pihak lain, beban klaim dan mantaat
yang ditanggon ¢ perasahaan nailk 20,90
persen dari Rpo 8z triliun menjadi
Bpiz7o trlion. Tegjadinya kemalkan
pada beban klaim dan manfaat tenitama
dikarenakan adanya pandemi Covid-1g
menjadikan tertanggung hanyak yang
melakukan klaim,

Allianz Lite Indomesia yang tahun im
memasukl wsia ke-2s, sekarang berada
di baweah komando David Molan sehagi
direkfur nfama. Pergantian pimpinan
bam untk  Alliane  Life  Indonesia
tersehat divmumbkan secara resmi oleh
pesercan pada awal Oktober 2021, ®
W, Widinstutl

-
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Asuransi Jiwa
Lokal Mengejar
Pemain Asing

BNI Life dan BRI Life masuk sepuluh besar aset terbesar

Adrianus Octaviano

JAKARTA. Di tengah kepung-
an asuransi jiwa asing, per-
usahaan pelat merah terus
gencar meningkatkan aset.
Hingga kuartal ketiga tahun
ini, asuransi jiwa asing me-
mang masih terus menguasai
dari sisi aset.

Namun dua perusahaan pe-
lat merah yakni BNI Life dan
BRI Life masih mampu masuk
ke daftar sepuluh besar pema-
in asuransi jiwa (likal info-
grafik). Hingga kuartal ITI-
2021, perusahaan asuransi
Jjiwa dengan aset tertinggi ma-
sih ditempati oleh Prudential
Life yang memiliki aset hingga
Rp 64,65 triliun dan tumbuh
5,40% yoy di kuartal [TI-2021.

Namun, pertumbuhan ter-
sebut sedikit mengalami per-
lambatan dari kuartal sebe-
lumnya yang bisa tumbuh
T,12% secara tahunan.

Novi Imelda, Chief Invest-
ment & Wealth Officer Pru-
dential Indonesia mengatakan
salah satu hal yang mempe-
ngaruhi pertumbuhan asel
perusahaan ialah meningkat-
nya asel investasi dikelola
perusahaan. Jika melihat la-
poran keuangan di kuartal 111,
aset investasi kelolaan Pru-
dential Life mencapai Rp 60,04
triliun atau tumbuh 6,74%.

Adapun, Prudential Life ba-
nyak menempatkan aset in-

vestasinya di saham yang
mencapai Rp 31,91 triliun.

Karin Zulkarnaen, Chief

Marketing Officer Allianz Life
Indonesia menyatakan bahwa
pandemi Covid-19 masih men-
jadi tantangan yang meng-

Aset asuransi
jiwa masih
tertekan
penyebaran
pandemi.

hambat pertumbuhan aset.
"Terutama apabila situasi ini
berlangsung dalam jangka
waktu panjang, karena dapat
mempengaruhi pertumbuhan

bisnis dan kondisi pasar,” ujar
Karin.

Selain dua asuransi asing
tersebut, BNI Life menjadi sa-
lah satu pemain lokal yang te-
ngah memupuk pertumbuhan
asetnya. Saat ini, BNI Life
mencatatkan total aset besar
mencapai Rp 20,89 triliun atau
tumbuh 13,90%.

Direktur Keuangan BNI Life
Eben Eser Nainggolan pun
menyebutkan bahwa pertum-
buhan aset bisa sedikit ter-
hambat dikarenakan kenaik-
an klaim, baik yang berupa
klaim meninggal dunia mau-
pun penebusan polis.

"Tahun depan kami mem-
proyeksikan aset BNI Life
akan terus bertumbuh dengan
target aset lebih dari Rp 24
triliun," ujar Eben. |

Daftar 10 Asuransi Jiwa dengan Aset
Terbesar di Kuartal I1-2021 (Rp tiliun)

Q32020 Q3-2021 _ YOY

Prudential Life 61,34 64,65 540%
Manulife Indonesia 52,09 59,96 15,11%
AlA Financial 5041 5339 591%
Allianz Life 34,46 39,38 14,28%
Indolife Pensiontama 29,02 36,79 2677%
Axa Mandiri Financial 29,48 3637 2337%
Asuransi Simas Jiwa 33,88 3255 -3,93%
BNI Life 18,34 20,89 13,90%
Sequis Life 17,94 19,03 6,08%
BRI Life 1,71 16,89  4424%

Sumber: Riset KONTAN
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Aset perusahaan asuransi jiwa asing terus
tumbuh hingga kuartal 111-2021

[ f v o]in]a ] E oo ssin ]

7o ;" Reporier: Adrianus Octaviano | Editor: Herlina Kartika Dewi
KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Perusahaan asuransi jiwa yang mayoritas
sahamnya dimiliki asing terus mencatatkan pertumbuhan aset di industri
asuransi [lwa. Mayoritas dari mareka masih TarUs mencatatkan
pertumbuhan asel sehingga tak banyak merubah peta perset:

n aset

na

riset Kontan, o .id. asuransi jiwa denga 1
tertinggi masih ditempati oleh Prudential Life yang memiliki aset a Ry

64,65 triliun dan tumbuh 5,80% yoy di kuartal 1-2021. Namun, pertumbuhan
tersabut sedikit melambsat darl 31 sebelumaya yang tumbuh 7,17% yoy.

Selanjutnys, perusahasn asuransi jiwa yang memiliki aset terbesar adalah
a seperti Manulite indonesia
1), dan Allianz Life (Rp 39,38

perusahaan-perusaiaan yang berailiasi a
(Rp 59,96 Uiliun), AIA Financial (Rp 53,39 Uil
riium)

Novi Imelds, Chief Investment & Wealth Officer Prudential Indonesia
atakan salah satu hal yang mempenganshi periumbuhan aset
perusahaan ialah meningkatnya aset investasi dikelola perusahbaan

Jika melihat laperan keuangan di kuartal lll, asetinvestasi kelolaan
Brudential Life mencapai fp 60,04 triliun atau tumbuh 6,74%

Baca Juga:

Adapun, Prudential Life banysk menempatkan aset investasinya di saham
yakni mencapai Rp 31,91 triliun. “Periumbuhan asel investasi Prudential
Indonesia meningkat seiring dengan pemulihan ekonomi indonesia serta
kenaikan indeks Harga Saham Gabungan (IHSG) di paser modal vang
encapai 20%; enin (22/11)

Jjar Nowi

skipun mencatatkan kinerja yana positil, Novi bilang pihaknya tetap
asi dampak pandemi COVID-19 masih akan memberikan
tantangan dengan risiks ketidakpastian yang masih ada.

er Allianz Life Indonesia juga bilang
han aset

Karin Zulkarmaen, Chief Marketing Offi
pandem| masih menjadi tantangan yang menghambat pertumbs

“Terutama apabila siluast inl berangsung dalam jangka wakiu panjang,
karena dapat mempengaruhi pertumbuhan bisnis dan kondisi pasar” ujar
Karin.

Adapun, total aset Allianz dikuartal 11-2021 tumbuh 14%. Capsian tersebut
didarong oleh pertumbuhan pesitil pada pendapatan premi bruto (GWP)
sebesar 20,38% menjadi Rp 13,42 triliun,

Meskipun masih dipimpin oleh perusanaan asuransi jiwa yang dimiliki
asing, bukan berarti perusahaan asuransi yang dimiliki oleh negara memiliki
aset yang minim. Contohnya, BNI Life yana masih mencatatkan tatal aset
besar mencapai Rp 20,89 triliun atau wumbuh 12.90%.

Meskipur wimbuh, Dirckiur Keuangan BNI Life Een Eser Nainggolan
menyebutkanpertumbuhan aset bisa sedikit terhambat dikarenakan
kenaikan Kiaim baik itu Klaim meninggsl dunia maupun penebusan polis.

Sepert diketahul, BNI Life meneatat penurunan pemegang polis hinggs
Oktober lalu. Misalnya saja, sampai dengan Oklober 2021 pemegang polis
wnit link inforce (aktif) mengalami penurunan sekitar 8% menjadi sekitar
113.000 polis.

Eben bilang tahun depan skan melskukan berbagai upays untuk
Kinerja dan ¢ an dengan

beberapa strategi seiring terus be

sehingga bisnis dapat kembali narmal dan bertumbuh

crhiarap pandemi ini segera berakhir

“Tahun depan kami memproyeksikan aset BNI Life akan terus bertumbuh
dengan Target aset lebih darl Rp 24 Wrillun,” pungkas Eben.
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Targetkan 5 Ribu Polis, Sequis Life Luncurkan Produk
Super Easy Health

Mobil

Torh.

JAKARTA, investor.id - PT Asuransi Jwa Sequis Life (Sequis). melalul kanal
pemasaran digital Super You by Sequis, meluncurkan produk asuransh
kesenhatan cengan nama Sequis Super Easy Health, Produk Ini dllargetkan bisa
menghasitkan 5 ribu polis dalam setahun sejak peluncursnnya

et of Digital Channe) Sequis Antonius Tan mengatakan bahwa Sequis Super
Easy Heaitn merupakan Produk asuransi Kesenatan ketiga aar lini SUper You by
Sequis.

Senelumnya. pada awal semester tanun Ini, SHper You JUgAa SUTAn metuncurkan
asurans kesehatan

upess Wkl Protection (asurans: kesehatan penyakil kil )
@an Super Care Protection (asuransi kesenatan penyskil menuian,

Produk tebarn ilu Skan melengkapl en Produk SSurans| kesenatan Super You
agar nasabah dan calon nasabah dapat memiiih sesual dengan kebutuhan dan
kemampuannya

Dengan begitu, nasaban pun bisa memiliki PEHINEUNGAN KeSEhAtAN yang kebin
memadai dan dapal mengakses layanan kesshatan cengan cepat lanps
terkenaala biaya.

“HINGQa AKNIF taNUN INi, KAMI MENArgetkan Sequis Super Easy Heaitn bisa
mengnasiikan 500 PoIIs, Dalkan sampal setahun Mendatang. Kami oplmIStS
b menaapatkan
@211y

ngga 5 000 pe

" sebul Anton, lewal kelecangannys, Seoin

Menurut dia, pinaknya yakin dengan Keungouian produk asuransi kesenstan
tersebut karana memillki SSjUMIaN Manfaat bersaing. yau memberikan
penangauNgan pada segala rSIko KeseNatan tanpa SpEsIMKas! penyarit terentu,
mantaat kesenatan dengan batas f@NURAN NINGga RP 1 MIAT, 4an prem! yang
muran

Anton men

ampaikan, premi ditawarkan mulal dar Rp 138 b yang
memungkinkan untuk cilangkau olen para milenial yang bani berkarier, keluargs
muda. atau yang memiliki pendapatan terbatas

Produknya pun sudah bisa dibell di supenou coid Ke depan, Super You akan
Bekena sama dengan berbagal mira bIsnls dan Sequis Untuk memasarkan
Sequis Super Easy Heailn,

Broduk asuransi kesehatan iU disebul memberkan perindungan menysluruh
UNtUK perawatan Medis. MUlal Gar rawat jalan SeBelUM dan sesuaan rawat inap,
56 KEDUIUNAN AWAL INAP. GENgAN FASITAS KAMAT UA (EMPAT HEUE Seni R
750 ribu

Broduk juga telah dilengkapi berbagal manfaat kainnya, seperll biaya ICU, biaya
Fawat jaian untuk kemoterapl, raioterapi. isioterapi, terapl akupasi. hemodialisa
aan biaya rawat jalan darurat (lermasuk PErawatan gigiy aKIbat kecelakaan.

Sistem klaim pun sudah diengkapl dengan fasiitas cashiess, sehingga nasabah
bisa mendapatkan manfaat rawat Inap di Indonesia yang blaya perawatannya
akan ditanggung eleh Sequis sesual lagihan (a5 charged)

Proses seieks

uract

writing pun didesain mudah dan copat dengan
Simpined ssusnce Offering (SI0), sehingga calon nasabah lidak peru mekiul
pemenksaan kesenatan yang panjang

Dengan demikian. nasaban yang berusia 80 Nan sampal gengan 65 tanun, serta
bisa diperpanang NINgga 75 tahun, bisa mendapatian perlindungan dengan
cara yang muaan

Para Milenial

Anton mengatakan, peluncuran praduk dilakukan menjetang akhir tahun dari
Super You aitujukan guna para milenial tanun
baru. Mercka yang juga kerap dianggap generasl sandwich itu perl menyusy
rencana keuangan agar lelap stabi i masa mandatang

aal menyusun reseius! tahun bans, kia berharap dengan perencanaan yang
matang dapal membawa perubanan pada finansial keluarga, sehingga semus
Kebutunan masa depan dapat terponunl.” jelasnya

Salan satunya adalan gengan memiliki asuransi kesehatan untuk menjaga
KONGIS! ANANSIAl dan MemINIMalsas! pelens! korugian agar pendapatan aan
Praarta Uik lergerus jika teqgadi ko saki

Memiliki Sequis Super Easy Health, Wl dia, berart saty lang!
melingungl inansial keluarga oarl Nsiko gangguan akibat biaya ruman sat
sudah dapat disclesalkan,

v itk

Dengan demikian, semakin banyak keluarga Indenesia yang finansialnya terjaga
AN BEFPOIETS! MEMIKE B yAng EBIN Berkuaitas o masa depan

Biaya kesenatan disebutnya terus nalk SENap IaNUANYE. Karend itu, Skarang
dinilai saat yang tepat untuk menyusun kemball perencanaan keuangan keluarga
dan jadikan asuransi kesehatan sebagal bagian penting di Galamnya

wuper Vou memberkan kemudahan akses untuk memilk asurans kesehatan
secAr omine. LINAUngl ain Anga dan KeWarga sekarang.” pungkas Anton
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Super You by Sequis Online luncurkan Sequis
Super Easy Health

| —

Reporter: Adrianus Octaviano | Editor. Yudho Winarta

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Super Vou by Sequis, kanal asuransi digital dari
PT Asuransi Jiwa Sequis Life (Sequis) meluncurkan Sequis Super Easy
Health. Sequis Super Easy Health adaleh produk asuransi kesehatan ke-iga 5
dari Super You by Sequis.

Sebelumnya, pada awal serester tahun ini, Super You sudah meluncurkan
asuransi kesehatan Super well Protection (asuransi kesehatan penyakit
kritis) dan Super Care Protection (asuransi kesehatan penyakit menular).

Head of Digital Channel Sequis, Antonius Tan menyampaikan bahwa hingga
akhir tahun ini, pihaknya menargetkan Sequis Super Easy Health bisa
menghasilkan 500 polis. Bahkan sampai setahun mendatang, Antan
oplimistis bisa mendapatkan hingga 5.000 polis,

“icami yakin akan keunggulan produk asuransi kesehalan ini karena

memiliki sejumlah manfaat bersaing, yaitu memberikan pertanggungan J
pada segala risiko kesehatan tanpa spesifikasi penyakit tertentu, manfaat
kesehatan dengan batas tahunan hingga Rp1 miliar, dan premi yang murah;”
ujar Anton dalam keterangan resminya, Senin (22/11)

Adapun, premi dari produk ini dimulai dari Rp135 ribu dengan tujuan bisa
dijangkau oleh para milenial yang baru berkarir, keluarga muda, atau yang
memiliki pendapatan terbatas.

Baca Juga: Hadapi p

Ke depannya, Super You juga akan bekerja sama dengan berbagai mitra
bisnis dari Sequis untuk memasarkan Sequis Super Easy Health

Praduk Sequis Super Easy Health memberikan mulai dari rawat jalan
sebelum dan sesudah rawat inap dan kebutuhan rawat inap. Produk ini juga
memiliki manfaat lainnya, seperti biaya ICU, biaya rawal jalan untuk
kemoterapi, radioterap, fisioterapi, terapi akupasi, hemadialisa, dan biaya
rawat jalan darurat (termasuk perawatan gigi) akibat kecelakaan

Antan menambahkan alasan Super You meluncurkan produk asuransi
kesehatan ini menjelang akhir tahun karena hendak membantu masyarakat
khususnya milenial yang saat ini menjadi sandwich generation yang sadar
akan periunya menyusun resolusi tahun bary karena ingin memilii finansial
yang stabil untuk masa depan mereka dan keluarga,

“Saal menyusun resolusi tahun baru, kita berharap dengan perencanaan
yang matang dapat membawa perubahan pada finansial keluarga sehingga
semua kebutuhan masa depan dapat terpenuhi. Salah satunya adalah
dengan memiliki asuransi kesehatan unluk menjaga kondisi finansial dan
meminimalkan polensi kerugian agar pendapatan dan harla lidek lergerus
jika terjadi risiko sakit;” pungkas Anton
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Incar 5000 Polis, Sequis Life Luncurkan Produk Super Easy Heaith

JAKARTA - PT Asuransi Jiwa
Sequis Life (Sequis) melalui kanal
pemasaran digital Super You by Se-
quis meluncurkan produk asuransi
kesehatan bernama Sequis Super Easy
Health, Produk tersebut ditargetkan
bisa menghasilkan 5,000 polis dalam
setahun sejak peluncuran,

Head of Digita! Channel Sequis
Antonius Tan mengatakan bahwa Se-
quis Super Easy Health adalah produk
asuransi kesehatan ketiga dari Super
You by Sequis. Sebelumnya, padka awal
semester tahun inf, Super You sudah
meluncurkan asuransi kesehatan Super
Wl Frotection (3suransi kesehatan pe-
nyakit kritis) dan Super Care Protection

'

Produk bary it akan melengkapi
seri produk asuransi kesehatan Super
You agar nasabah dan calon nasabah
dapat memilih sesuai dengan kebutuh-
an dan kemampuan. Dengan begitu,
nasabah bisa memiliki perfindungan
kesehatan yang memadai dan dapat
mengakses layanan kesehatan dengan
cepat (anpa terkendala biaya.

“Hingga akhir tahun ini, kami me-
nargetkan Sequis Super Easy Health
bisa menghasilkan 500 polis, bahkan
sampal setahun mendatang kami op-
timis bisa mendapatkan hingga 5.000
polis. Kami yakin akan keunggulan
produk asuransi kesehatan ini karena
menmiliki sejumlah manfaat bersaing,

: 1
Ivakil menular).

pertanggungan pada

segala tisiko kesehatan tanpa spesifika-
i penyakittertentu, manfaat keschatan
dengan batas tahunan hingga Ry 1 milk
ar, dan premiyang murah, jelas Anton
lewat keterangannya, Senin (22/11).

Premi yang ditawarkan mulal dari
Rp 135 ribu yang memungkinkan un-
tuk dijangkau oleh para milenial yang
baru berkarir, keluarga muds, atau
yang memiliki pendapatan terbatas.
Produk sudah bisa dibel di superyou
cod. Ke depan, Super You juga akan
bekerja sama dengan berbaga mifra
bisnis dari Sequis untuk memasarkan
Sequis Super Easy Health.

Produk asuransi kesehatan it di-
sebut memberikan perlindungan
menyeluruh untuk perawatan medis.

Mulai dari rawat jalan sebelum dan
sesudah rawat inap dan kebutuhan
rawat inap, dengan fasilitas kamar dua
tempat tidur senila Rp 750 ribu, Produk
Juga telah dilengkapi berbagal manfaat
lainnya, sepert biaya ICU, biaya rawat
jalan untuk kematerapi, radioterapi,
fisioterapi, terapi okupasi, hemodialisa,
dan biaya rawatjalan darurat (termasuk
perawatan gig) akibat kecelakaan,
Sistem klaim sudah dilengkapi
dengan fasilitas cashless sehingga
nasabah bisa mendapatkan manfaat
rawat inap di Indonesia yang biaya
perawatannya akan ditanggung oleh
Sequis sesual tagihan (as charged).
Proses seleksi wnderuriting didesain
mudah dan cepat dengan sistem SI0

(Simplified Issuance Offering) sehing-
ga calon nasabah tidak perl melalu
pemeriksaan kesehatan yang panjang.
Dengan demikian, nasabah yang ber-
usia 30 hari sampai dengan 65 tahun,
serta bisa diperpanjang hingga 75
hun) bisa mendapatkan perlindungan
dengan cara yang mudah,

Anton mengatakan, peluncurkan
produk menjelang akhir tahun dari
Super You ditujukan guna membanfu
khususnya para milenial menyanbut
tahun baru, Mereka yang juga kerap
dianggap generasi sandiich itu perly
menyusun rencana keuangan agar
tetap stabil di masa mendatang.

“Saat menyusun resolusi tahun
baru, kita berharap dengan perence-

naan yang matang dapat membawa
perubahan pada finansial keluarga se-
hinggasemua kebutuhan masa depan
dapat terpenuhi. Salah satunya adalah
dengan memiliki asuransi kesehatan
untuk menjaga kondis finansial dan
meminimalkan potensi kerugian agar
pendapatan dan harta tidak tergerus
jika terjadi risiko sakit,” jelas Anton.
Memiliki Sequis Super Easy Health,
kata dia, berarti satu langkah untuk
melindungi finansial keluarga dari rish
ko gangguan akibat biaya rumah sakit
sudah dapat diselesaikan. Dengan
demikian, semakin banyak keluarga
Indonesia vang finansialnya terjaga
dan berpotensi memiliki hidup yang
Iebih berkualitas di masa depan. (pri)
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PT Great Eastern Life Indonesia

Clement Lien Cheong Kiat
Raih Posisi Teratas di Kelasnya

T Great Eastern

Life Indonesia
[Great Eastern Life
Indonesia) berhasil
meningkatkan
kineganya hingea
berhasil meraih
posisi teratas dalam
jajaran  Basr Life
Trsteraree 202
kelompok ekuaitas Rpsoo miliarBpl,os
triiun. Ini kali kedua bagi perusahaan
asuransi jiwa asal Singapura ini berhasil
mempertabankan  posisinga  sebagai
Best Insurance yang diadakan oleh
Mk Aseororsi.

Perusahaan vang  berada &
Indonesia  sejak 196 ini  berhasil
menempatkan  diri dalam  tataran
teratas pada kelompok tersebut, I
merupakan hasil kajian dari Lembaga
Riset Media Asuransi (LREMA) terhadap
laporan keuangan publikasi perseran
2oz0  dan  selanjulnya  diputuskan
dalam rapat Dewan Juri Mmsurance
Avpard 3021

Clement Lisn Cheong Kiat sebagai
presiden direktor dan offef execurive
officer (CED) vang memimpin Great
Eastern Life ini di Indonesia sejak
L5 Fermmmahaan asuransi  yang
merupakan bagian dar Great Eastern
Holdings Limited ind, selama periods
zozo mampa membuktikan balwa G
tengah pandemi Covid-19 tetap dapat
meningkatkan kinerja terbaiknya.

Pencapaian  terbaik dirmih pada
laha hersih yang melonjak =60 persen,
dari Bps,71 miliar di 2019 melesat &
angka Rp2o,58 miliar. Hasil investasi
meningkal 170 persen, dard 2019 yamg
masih Bpa, a6 miliar menjadi RpSq. 00
miliar & 2020, Sementara itu, aset
tumbuah 18 persen, di 2009 sebesar
Bps,o3 tdlion meningkat jadl Bproz
triiun pada zozo. Ekuitas bertumbah
13,65 persen, di talon zoig posisi
Bp7y54.23 miliar menjadi RpBs7oz
miliar di oo,

Adapan Risk Based Capital (RBC)
masth tefjaga pada level B2 persen di
2019 dan tuon sedikit menjadi Sg6
persen pada 2020, tetapd masih janh di
atas hatas minimum yang dipersyaratian
Morrtas Jaza Keonangan sebesar 1240
persen, m W, Widinstut
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Allianz dan CTBC Jalin Kerja Sama
Bancassurance, Sediakan Solusi
Perlindungan Asuransi Komprehensif
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FWD Insurance Perkuat Pendekatan
Kepada Masyarakat

Senin, 22 November 2021 14:03 WIB

Foto #3

lihat foto

Para agen FWD Insurance beraktivitas di kantor baru PT FWD Insurance Indonesia (FWD Insurance) usai peresmian
kantor pemasaran baru di Scho Capital, Jakarta, Senin (22/11/2021). untuk memperkuat posisinya dengan melakukan
pendekatan asuransi jiwa yang lebih menyeluruh bagi setiap elemen masyarakat. PWD Insurance terus berkomitmen
untuk terus membangun tenaga-tenaga agen asuransi melalui lingkungan kerja yang kolaboratif dan pelatihan
terdepan, serta menghadirkan teknologi digital terkini untuk memberikan pengalaman berasuransi yang sederhana,
relevan, dan dapat diakses semudah mungkin bagi nasabah. TRIBUNMNEWS/IRWAN RISMAWAN
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)y e m) @ FOTO: FWD Perkuat Posisi
» dengan Mendekatkan ke
Masyarakat

FWD Insurance menempati kantor pemasaran baru
yang berlokasi di Soho Capital, Grogol Selatan Jakarta
untuk memperkuat posisinya dengan melakukan

ang lebih menyeluruh bagi

pendekatan asuransi i

setiap elemen masyarakat.

Edltor: Fery Pradolo

Photographer: Liputanf.com
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BCA Life Pasarkan Produk Asuransi di Qoala, Premi Mulai Rp
40.000 per Bulan

/2021, 16:46 WIB

Kompas.com - 22/

BAGIKAI 0 o @ Q - Komentar®

Penulis Rully R Ramli | Edftor: Ambaranie Nadia Kemala Movanita

JAKARTA, KOMPAS.com - PT Asuransi Jiwa BCA (BCA Life) bekerjasama
dengan PT Archor Technology Digital untuk memasarkan produknya secara
digital pada platform Qoala.

Presiden Direktur & CEO BCA Life Rio Winardi mengatakan, kolaborasi it
dilakukan untuk memaksimalkan petensi kanal digital nasional yang masih
sangat besar.

Pada kerja sama tersebut, produk yang diperkenalkan adalan produk asuransi
jiwa berjangka, BCA Life Periindungan Jiwa yang fokus menyasar anak-anak
muda di Indonesia

Baca juga: Mau Penghasilan Tambahan dari BCA Life? Simak Cara Mudah
Berikut Ini

*Melalui kerja sama dengan Qoala, kami berharap BCA Life dapat menjadi
pilihan yang tepat bagi generasi milenial untuk mendapatkan periindungan jiwa
bagi perencanaan keuangan mereka di masa depan; kata Rio dalam
keterangannya, Senin (22/11/2021).

“Produk yang kami tawarkan ini bisa menjadi solusi kenyamanan keuangan
para milenial, tambah dia.

Adapun produk BCA Life Perlindungan Jiwa yang akan dipasarkan di Qoala,
memberikan manfaat uang pertanggungan hingga Rp 500 juta, dengan premi

mulai dari Rp 40.000 per bulan. TERPOPULER
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Selain itu, preduk tersebut juga memiliki manfaat masa bayar 8 tahun untuk
mendapatkan perlindungan jiwa 12 tahun, dan manfaat pengembalian premi
sebesar 50 persen di akhir tahun ke-12 polis.
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*Praduk ini dinarapkan dapat menjadi pilinan bagi generasi muda untuk mulai
berasuransi secara digital dan memahami pentingnya perlindungan jiwa dan
keuangan bagi keluarga; ujar Rio
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Baca juga: Cek Kurs Rupiah Hari Ini di BRI hingga BCA

Untuk menarik minat masysrakat, ferdapat proma cashback untuk pemselian
produk BCA Life di aplikasi Qosla yang berlangsung pada 18 November-18 * K
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"Kerja sama pemasaran produk, khususnya melalui jalur pemasaran digital,
merupakan salah satu jalan bagi BCA Life untuk meningkatkan inklusi dan
literasi keuangan di Indonesia,” ucap Rio.
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